INTERVJU 2019-11-15

Motorgalan: Arets hallbarhetsprofil 2019

Hellsten Vixellador AB var en av tre finalister till Motor-Magasinets titel "Arets hallbarhetsprofil”.
Med stort engagemang i hallbar utveckling kdnde Johan Hellsten, VD pa Hellsten Vaxellador, sig
odmijuk oOver att foretagets miljoarbete resulterade i en finalplats. Motorgalan gick av stapeln
den 14 november, titeln "Arets hallbarhetsprofil” gick till Ulrika Arver.

Johan Hellsten, hur kanns det idag?
Det kanns riktigt bra aven om det hade kants annu battre att komma hem med titeln. Motorgalan var en mycket
trevlig tillstalining med manga intryck, spannande moten och riktigt bra utbyte av erfarenheter. Jag vill verkligen
gratulera Ulrika Arver som har gjort och gor ett fantastiskt arbete hos Arver Lastbilar. Ulrika ar en valfortjant vinnare
med miljohjartat pa ratta stallet. Mina broder och jag, samt alla anstallda pa Hellsten Vaxellador, fortsatter jobba
med fokus pa framtiden. Kanske kommer vi igen ett annat ar, detta gav mersmak.

-

Varfor ar hallbarhet sa viktigt for dig? =
Inte bara for mig! Héllbarhet ar ndgot som ar viktigt for alla, eller som
atminstone borde vara viktigt for alla. Det handlar ju om var planet och det

finns ingen planet B. Jag tror att vi alla maste forsoka bidra dar vi kan, i smatt

och stort, hemma och pa jobbet och genom aktiva val varje steg i vardagen.

Hos oss ar miljoaspekten standigt narvarande, den finns ju i sjalva epicentrum

av var karnverksamhet vilket inte manga tanker pa. Vi pratar inte bara om
hallbar utveckling. Vi lever och verkar mitt i den. Hela vart foretag ar sprunget
ur en tanke om sakers, resursers, varde och om att ta tillvara pa och renovera
istallet for att slanga. Det ar ett arbete som vi har forfinat sedan 1983.

Var kommer passionen kring atervinning och hallbarhet ifran?
Fran min far, Ola Hellsten. Han har lart mina broder och mig vardet av att ta
hand om saker, om resursers andlighet och vikten av att vara eftertanksam. Den
gavan ar svar att vardera, men jag skulle vilja beskriva den som oandligt viktig. Ola
vaxte upp i efterkrigstidens Finland dar varje resurs behovde utnyttjas maximalt, det
var inte tal om slit och slang. Det dar sitter djupt rotat i honom och han tar med
sig den installningen var han an ar och oavsett vad han star infor. Han insag
for manga, manga ar sedan att det som andra sdg som skrot var nagot
han kunde renovera och formedla vidare, och pa den vagen ar det.

Beratta mer, hur gor ni skillnad i vardagen?
Vi stravar alltid mot att bli battre pa det vi gor. Bast, till och
med. Det ar sjalvklart kul att vi idag ar Nordens storsta
leverantor av renoverade och begagnade vaxellador,
slutvaxlar och fordelningslador men for oss handlar
battre, eller bast, inte bara om pengar. Det handlar
om att ta ansvar for var gemensamma jord och
for vdara gemensamma resurser och samtidigt
tillgodose kunders behov, nu och i framtiden. Det
gor vi genom vart utbytessystem, pa plats redan
for 40 ar sedan. | det inforlivas trasiga delar in i ett
standigt pagdende kretslopp. Varje del renoveras
omsorgsfullt med malet att fungera i ytterligare

manga ar och byts vid forsaljningstillfallet mot en



annan trasig del som darefter tar sin plats i det eviga kretsloppet och var atervinningsfilosofi. Vi arbetar innovativt
och madlmedvetet for att gora det enkelt och tryggt for kunder att hitta och valja renoverat och begagnat framfor nytt.

Kan renoverat och begagnat verkligen vara sa mycket battre for miljon?

Ja!l En studie fran Chalmers tekniska hogskola visar att renoveringen av en enda vaxelldda minskar den
globala uppvarmningspotentialen (GWP) med hela 36% jamfort med GWP for att tillverka en ny vaxellada! D&
ar dessutom allt inraknat. Fortfarande battre med renoverat och begagnat. Under ett enda ar saljer vi manga,
manga renoverade och begagnade vaxelldador. Varje renoverad eller begagnad del som vi hanterar ar en
darmed egen insats for miljon. Vart arbete gor skillnad. Darfor ar det inte bara viktigt for oss utan faktiskt
helt avgorande att utnyttja var expertis for att atervinna s& manga delar som mojligt och att fa kunder
att fatta medvetna beslut som inte bara ar bra for deras planbok men ocksa for var gemensamma miljo.

Om du ska sammanfatta varfor kunder ska handla av er i tre meningar?

Varje renoverad eller begagnad del som vi séljer lamnar efter sig ett betydligt lattare koldioxidavtryck pa var
gemensamma jord. Vi gor det enkelt for kunder att hitta renoverade och begagnade produkter och trygghet att
valja renoverat eller begagnat som alternativ till nytt. Nar en kund handlar av 0ss sa finns vi dar hela vagen, som
en schysst stottande familj, samtidigt som vi varnar om nuet och framtiden.

Blir det jobb som vanligt nu da?

Jag tycker nog att vi kan fira anda, aven utan titel. Vivet ju att vi har ett framgangskoncept i karnverksamheten och
vivet att vi ar pa ratt vag, bade for var egen del och sett till miljon. Var verksamhet baseras pa ett gediget lagarbete
dar varje anstalld dag efter dag drar sitt viktiga stra till stacken for att vi ska kunna erbjuda valmajlighet till vara
kunder. Det finns pa det viset all anledning att fira. Vi far se vad vi hittar pa!

Vid fragor vanligen kontakta Johan Hellsten, VD (johan.hellsten@hellstenvaxellador.se) alternativt Ann-Sofie Skoglund,
marknadskoordinator (annsofie.skoglund@hellstenvaxellador.se).

Hellsten Véaxellador AB ar Nordens storsta leverantor av renoverade och begagnade vaxellador, slutvaxlar och fordelningslador
till personbilar, husbilar och latta lastbilar till i princip alla bilmarken och modeller. Vara kunder bestar huvudsakligen verkstader,
faretag/myndigheter med egna bilflottor samt forsakringsbolag men vi saljer aven till privatpersoner.
www.hellstenvaxellador.se

Motorgalan presenteras av Motor-Magasinet, landets enda fristaende nyhetstidning for motorbranschen.
www.motorgalan.se
www.motormagasinet.se




